Assekuranz

Interview

Vor inzwischen mehr als drei Jahren wurde der VFV
Sachsen e.V. als regionale Interessenvertretung
sdchsischer Versicherungs- und Finanzmakler -
,von Maklern fiir Makler gegriindet. Ziel war es,
Losungsansatze fiir die Alltagsprobleme des Berufs-
standes zu finden, da sich liberregionale Verbdnde
eher als politische Interessenvertreter sehen.

AssCompact: Herr List, wie schiitzen Sie als neu gewibl-
ter Vorstandsvorsitzender die Entwicklung Ihres Ver-
bandes in den letzten drei Jabren ein?

olaf List: Seit seiner Griindung am 5. Juni 2003 kann
der Versicherungs- und Finanzmakler Verband Sach-
sen e.V. (VFV Sachsen e.V.) auf eine sehr erfolgreiche
Verbandsarbeit zurtickblicken. Narurlich waren die
ersten Monate noch geprigt von umfangreichen or-
ganisatorischen Aufgaben zur Entwicklung einer funk-
tionierenden Verbandsbasis. Dazu gehorten unter an-
derem die Gestaltung einer eigenen Homepage
(www.maklerverband-sachsen.de) als wichtigstes Infor-
mations- und Kommunikationsmedium, die Bildung
von Arbeitsgruppen zur Losung spezifischer Aufgaben
sowie die Aushandlung diverser Rahmenvertrige mit
Versicherungsgesellschaften und Sofrwareanbietern,

AC  Worin driickt sich lhre Verbandsarbeit vor allem
aus?

oL Uns ist es gelungen, mehr als 35 Unternehmen fiir
unsere Sache zu begeistern und viele zu einer aktiven
Mitarbeit im Verband zu bewegen. Eine wichtige Rolle
spiclen dabei unsere Fordermitglieder, welche unseren
Verband fachlich undfoder wirtschaftlich unrerstiitzen.

Interview mit Olaf List, Vorstandsvorsitzender des
Versicherungs- und Finanzmakler Verbandes Sachsen eV,

AC  Welche Arbeitsgruppen hat der Verband und wel-
che spezifischen Aufgaben werden dort geliist?

OL Wir haben eine Arbeitsgruppe fiir die Offentlich-
keits- und Pressearbeit, eine fiir Fachthemen wie zum
Beispiel Courtagevereinbarungen, Vermogensschaden-
haftpflicht sowie Aus- und Weiterbildung, eine fiir Fi-
nanzierungsfragen — angefangen von der Gestaltung
von Konzepten zur Immobilienfinanzierung bis hin
zum Finanzierungsservice fiir Verbandsmitglieder und
eine tir den Bereich Software, die unter anderem den
Markr im Bereich der Vergleichs- und Verwaltungs-
software analysiert und den Mitgliedern vorstellr.

AC Welchen Nutzen baben Makler von einer Mit-
gliedschaft?

OL Ausgehend von der Grundidee der Verbandsgriin-
dung helfen dem typischen Einzelkimpfer und kleine-
ren Unternehmen der Erfahrungsaustausch und die ge-
genseitige fachliche Unterstiitzung im Verband in ho-
hem Maf. Des Weiteren kénnen sie hohere Fririge
durch bessere Courtagevereinbarungen erzielen und ei-
ne gunstige Vermogensschadenhafipflicht abschliefsen.
Und der Verband unterstiitzt den Makler auBerdem
beim Aufbau eines eigenen Internetaufrrites, bei der Fi-
nanzierung von Immobilien und er bietet Aus- und
Weiterbildung auf den Verbandstagungen an.

AC  Welche Themen werden dort bebandeli?

oL Alle bisherigen Verbandstagungen kennzeichnere,
neben sehr interessanten Inhalten, ein reger Gedanken-
und Erfahrungsaustausch, der mittlerweile als wich
tigster Gewinn von allen Mitgliedern im Rahmen ihrer



Verbandszugehorigkeit gesehen wird. Themen waren zum Beispiel die
Umsetzung der FU-Vermittlerrichtlinie, Hafrungsbegrenzungen durch alter-
native Rechtsformen, Bestandsbewertung und -veraufferung, die Renten-
und Pflegeversicherung sowie die Immobilienfinanzierung

AC  Welche Ziele verfolgt der Verband fiir die nichsten Jabre?

oL Um den Verband weiter zu starken, liegt naturgemaf ein Hauptziel in
der Gewinnung neuer Mitglieder. Dabei werden wir vor allem unser Enga-
gement im Raum Dresden und Leipzig intensivieren. Die Tarigkeit der Ar-
beitsgruppen wird ausgebaut werden, die Zusammenarbeit mit den For-
dermirtgliedern aktiviert und natirlich realisieren wir auch weiterhin kultu-
relle Veranstaltungen.

AC  Ihr Verband geht auf die individuellen Belange und Probleme seiner
Mitglieder ein. Wie sehen Sie nun die Umsetzung der EU-Vermittlerricht-
linie?

oL Eswar nie ein Ziel unseres Verbandes, auch politische Interessen unse-
rer Mitglieder zu vertreten. Dazu waren und sind wir als Regionalverband
national gesehen zu bedeutungslos. Hier haben wir, wie viele unserer Be-
rufskollegen, auf die groffen bundesweit tatigen Berufsverbande gezihl.
Diese haben aber ihre Verantwortung nur ungenugend oder gar nicht wahr-
genommen. Wenn man sich die Umsetzung der EU-Richtlinie in nationales
Rechr ansieht, muss man davon ausgehen, dass wir als Makler keine politi-
sche Lobby haben. Den Grundtenor der Politik, mehr Transparenz und
Verbraucherschutz zu schaffen, unterstiitzen wir als Makler ja auch. Ha-
ben doch die Verbraucher durch den von den Maklern malgeblich in Gang
gebrachten Bedingungswettbewerb verschiedenster Versicherungssparten
eine deutliche Verbesserung der Versicherungsbedingungen zu verdanken.
Aber die Arr und Weise der Umsetzung ist fir viele unserer Kollegen, vor al-
lem Einzel- und Kleinunternehmer, existenzgefahrdend. Wenn man dann
noch Reden von Politikern hort, muss man davon ausgehen, dass dies so
gewollt ist. Auf der einen Seite will man die Massenarbeitslosigkeit in unse-
rem Lande bekimpfen, aber auf der anderen Seite wird durch politische
Entscheidungen, bewusst der Verlust von Existenzen in Kauf genommen.

Speziell uns als Makler wird mit dem Abbau des Sozialstaates immer mehr
Beratungsverantwortung zugeschoben, fiir welche wir gemaff Sachwalter-
urteil hafren, Dabei wird es auch fiir uns als Fachleute immer schwieriger,
in den chaotischen Reformen und Durchfithrungsbestimmungen durch-
zusehen. Unsere Politiker sind diesbeziiglich in keiner Verantwortung, da
hafter keiner fiir Fehler. Eigentlich miissten auch unsere Politiker eine eige-
ne Vermogensschadenhafrpflichtversicherung haben. Aber der Versicherer,
der dieses Risiko deckt, miisste erst noch gegrunder werden. Fir mich als
Makler, der mirtlerweile seit 15 Jahren seine Mandanten nach bestem Wis-
sen und Gewissen berir, ist dies eine herbe Enttauschung,.

AC Herr List, vielen Dank fiir das Gesprich.

Angeige

Uberflieger!
Fiinf Mal
Testsieger bei
Stiftung
Warentest

Die Stiftung Warentest

hat 17 Bausparprodukte getestet.

STIFTUNG WARENTES

TESTSIEGER

g harars o e T
o Py | Do SASHAL UM Binrpat A5

&

m 11/20086

T T ——

o180/3 33 17 33
www.bauspar-testsieger.de

SIGNAL IDUNA @

Warsicherungen und Fiagnass




